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Il Tema
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Strutturare un discorso persuasivo!
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Costruire le argomentazioni
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Ruolo degli speaker – 1
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Ruolo degli speakers – 2 

➢Il secondo Pro 

difende le definizioni della sua squadra (se necessario in quanto attaccate dalla squadra 

avversaria) e la linea di pensiero pro dagli attacchi della parte opposta. Confuta, e poi procede 

con i suoi punti costruttivi. Trascorsi 2-3 minuti del proprio discorso egli passerà dalla 

confutazione alla proposizione di nuove argomentazioni e conclude il suo intervento.

➢Il secondo Contro 

si comporta come il secondo speaker pro. Se l’opposizione ha deciso di non presentare la 

propria linea di pensiero (argomentazioni a favore della propria posizione), può limitarsi alla sola 

confutazione delle argomentazioni presentate dalla squadra PRO.



Ruolo degli speakers – 3

➢Il terzo Pro 

esordirà affrontando gli argomenti non ancora confutati dai componenti della sua squadra, confuterà 
l’argomento presentato dal II speaker Contro, attaccherà l’argomento principale della squadra 
avversaria e approfondirà quello della propria squadra portando nuovi ragionamenti ed esempi. 

Attenzione: teoricamente è consentito al III Speaker Pro presentare un nuovo argomento, ma questa 
prassi è in disuso. 

➢Il terzo Contro 

esordirà affrontando gli argomenti non ancora confutati dai componenti della sua squadra, attaccherà 
l’argomento principale della squadra avversaria e approfondirà quello della propria squadra portando 
nuovi ragionamenti ed esempi. 

Attenzione: al terzo speaker Contro non è consentito presentare un nuovo argomento



Discorso di Replica
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Il discorso di replica
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POIs
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Cosa ci aspettiamo …



La valutazione



I criteri della valutazione
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 Il contenuto
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Contenuto – 1 
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Contenuto – 2 
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La Confutazione
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Lo stile
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 Lo stile 

➢
➢
➢
➢
➢
➢



La strategia
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Strategia – 2
 Struttura e scelta dei tempi
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Strategia -3
Comprensione dei punti focali
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Il Profilo del Giudice
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 Prendere nota 
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Organizzare il foglio per la trascrizione 
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Piccoli accorgimenti
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Analizzare i propri appunti
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Elementi aggiuntivi
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Giudicare i POIs
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Tabella dei punteggi
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Tabella dei punteggi

Contenuto
12

Stile
12

Strategia
6

Totale
30

Eccellente 12 12 6 30

Ottimo 10 10 5 25

Superiore alla
media

8 8 4 20

Nella media 6 6 3 15

Inferiore alla media 4 4 2 10

Carente 2 2 1 5



Scheda di Valutazione Format WSD



Feedback
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